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Management- und Personalberatung

Erstellen und durchfihren eines Entwicklungsprogramms fir Vertriebsmitarbeiter
mit den Seminarbausteinen

= Verkaufstechniken
= Verhalten am Messestand
» Neukundenakquise

Aufbauend auf das Seminar Neukundenakquise wurden Intervall-
Telefontrainings (live-Gesprach) durchgefihrt und analysiert.

Fir Fohrungskrafte des Unternehmens, inkl. der Geschaftsleitung, wurde ein
Fihrungsbasistraining durchgefihrt.

Autbauend autf diese MaBBnahme erfolgte ein Fihrungsintervall-Einzelcoaching
for die Fihrungskrafte Vertrieb.

Weitere Mafnahmen/Seminare waren:
» Bewerbergesprache professionell fihren

* Prasentationen professionell durchfihren
*  Workshop: Umsatzsteigerung in Frankreich - aber wie?




